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Un triennio all'inseona
della cnescita cost-ante
I l  2004 ha coronato, per GESP, tre anm
di successi, con un fatturato che è cre-
sciuto, in media, di quasi i l  30% anno
su anno. <Una volta di pirì - continua
Casserà -, ì'hanno fatta da padroni le
grandi realtà del settore utility, come
Snam Rete Gas, Eni, Enel>. In effetti, i l
mercato cui si rivolge GESP può essere
suddiviso in tre grandi categorie: le
Utility, con particolare riguardo al tra-
sporto e alla distribuzione di energia,
le Telecomunicazioni e le Pubbliche
Ammin is l raz ion i  Loca l i  (Pa l ) .  .  T ra  i
maggiori progetti conclusi nel corso
deÌ 2004 - aggiunge Casserà - merita
una menzione particolare quello rea-
lizzator.on ENI e Cazprom jn Russia
per Blue Stream, i l metanodotto sotto-
marino del Mar Nero che unisce Russra
e Turchia>. Sostanzialmente stabil i,
invece, gli altri comparti, anche se <sr
è verificato un certo risveglio nel setto-
re Tlc>. Nell 'ambito delle Pal, poi, va
sicuramente ricordato qualche risulta-
to eccellente conseguito con diverse
amministrazioni comunali, come quel-
la di San Giuliano Milanese: (dove

GESP ha realizzato l'infrastruttura tcu-
nologica, basata su Open Source, per la
gestione via Web delle pratiche edil i-
zie - prosegue Casserà -, integrata con
il Piano Regolatore ed i l Catasto, per-
mettendo quindi una gestione anche di
tipo cartografico. È la prima realizza-
zione di questo tipo in Italia>.

Piattaf orme tecnologiche
Dal punto di vista tecnoìogico,la sceìta
d i  GESP è  de l  ta la  da  una cons ideraz io -
ne fondamentale: <un sistema Gis è ul
sistema col quaìe si possono fare tante
cose - spiega Casserà -, ma sicuramen-
le  una cosa non s i  può fa re :  non c i  s i

Giovanni Maria Casserà,
amministratore delegato di GESP

GESP' "bnainwane"
i ta l iano pen pnogett i  Geospatial
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si pone obiett ivi ambiziosi
e li affnonta fonte

di competenze indiscusse
nel settore Gis e di cl ienti

d i  pn imo p iano,
sia a l ivello nazionale

che intennazionale
di Camillo Lucariello

I  I  se t to re  è  d i  que l l i  ad  a l t i ' s imo con-
I  lenu lo  lpLno log ico .  dove ìe  rompe-
tenze hanno un'importanza addirittura
dec is iva  per  conqu is la rp  e  man lenere  i
clienti. Stiamo parlando dei cosiddetti
Gis (Geographical Information Systems)
o Sistemi Informativi Geografici, setto-
re in cui opera GESP [www.gesp.it),
societàmilanese conormai oltre 10 arxrr
di sloria ed esperienze di sur-cesso in
questo campo. ( Il 2004 per GESP è stato
un anno paÌticolaÌmente positivo - com-
men la Ciovanni Maria Casserà, ammi-
nistratore delegato di GESP-: una nuo-
va sede, a Milano zolla Fiera, ci ha
consentito di razionalizzare la nostra
infrastruttura e dotarci di una se e di
facility aggiuntive. lnoltre, abbiamo rag-
giunto l'obiettivo che ci eravamo prefis-
satì, di un fatturato superiore ai 2 milio-
ni di euro, con una forza lavoro di circa
una ventina di addetti, tutti estrema-
mente preparati e competenti).
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